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RANDEVU ALMA YÖNTEMİ 1 

	 KISA SOHBET-ZAMAN SINIRLAMASI-İLTİFAT-DAVET-TEYİD


	 Kısa sohbet her zamanki gibi


	 SENİNLE BİR İŞ KONUŞMAK İSTİYORUM

	 	 

	 Ne işi bu?

	 	 

	 BU HAFTA PROGRAMIN NASIL?


	 Randevunuzu alın, ev toplantısına, teke tek sizde veya onlarda…
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RANDEVU ALMA YÖNTEMİ 2 

	 KISA SOHBET-ZAMAN SINIRLAMASI-İLTİFAT-DAVET-TEYİD


	 Kısa sohbet -her zamanki gibi


	 Haberin var mı bilmiyorum, ama ben/biz yeni bir iş kuruyorum ve şu 	 	
	 anda işimi büyütme aşamasındayım. Bu bir ekip işi ve çalışabileceğim 
	 bir kaç kişiye İhtiyacım olunca aklıma siz geldiniz. Bu konunun 	 	 	
	 sanada/size de kazanç sağlayabileceğini düşündüğüm için aradım. 	 	
	 Sana size bir sorum var: zamanına uyacak olsa idi, benimle birlikte, 	 	
	 sana gelir getirecek bir iş imkanına açık olur muydun?


	 -muhtemelen NE İŞİ diye bir soru gelecek. Buna tek cevap.


	 BU HAFTA PROGRAMIN NASIL? 


	 (Lütfen cevabı susun ve dinleyin. Böylelikle, o kişinin hem programını 		
	 öğrenmiş olacak olacak, hem de soru soran hakimiyeti elinde tuttuğun 
	 	 için konuşmanın liderliği sizde kalacak olayların akışını siz 	 	 	
	 	 yönledirebileceksiniz. Sorunuzun cevabını aldıktan sonra) 

	 Bilmem sen bu iş için  uygun musun veya ilgilenir misin ancak bu 	 	
	 akşam bazı yakın dostlarımla bizde bu konuyu görüşeceğiz ve senin	 	
	  gibi samimi bir kaç arkadaşım daha bizde  olacak. Sana herhangi bir 	
	 konuda söz veremem ama seninle bu konuyu detaylıca paylaşmak 	 	
	 isterim


	 Bir göz at. İlgini çekerse detaylarını konuşuruz. Bazı grafik ve 	 	 	
	 diyagramları görmen gerektiği için şu anda fazla detaya girmiyorum 	 	
	 Zaten fazla zamanım olmadığını söylemiştim O halde sana yer ayırıyor 
	 ve…akşama bekliyorum saat …..’te görüşmek üzere.. Not Aldın mı:


	 İNŞALLAH derse:

	 Bak şehir dışından gelen iş ortaklarım olacak. Bu akşam benim için 	 	
	 önemli. Eğer sen gelmeyeceksen bana söyle seni yerine başka bir 	 	
	 arkadaşımı çağıracağım.Çünkü biliyorsun evlerde yer kısıtlı, ona göre 		
	 davet yapıyorum. Önceliğim sensin ama gelmeyeceksen, bilmeliyim. 		
	 Zira bu fırsatı iyi kullanmak istiyorum. 
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TOPLANTI ÖNCESİNDE 

	 TOPLANTIDAN 5 DK ÖNCE GELMEYENLER OLURSA

• 	Onları arayın, ve yeniden randevulaşın.

• 	 Eğer gecikeceklerse mutlaka ne kadar geciktiklerini öğrenin, 

diğer 	 arkadaşları bekletmeyin. Gerekirse onlarla daha sona 
görüşeceğinizi söyleyin. Bu onları iyice meraklandıracaktır


• 	 	 Toplanıya zamanında başlayın ve zamanında bitirin


	 EV TOPLANTISINDA ÖNEMLİ NOTLAR

• Gelen misafirlerinize teşekkür etmeyin, ama geldikleri için mutlu 

olduğunuzu belirtin. Teşekkür, sunum için gelen kişilere edilir.

• Gelmeyen konuklarınızdan, bahsetmeyin. Aslında ben çok daha 

fazla kişi çağırmıştım ama, gelmediler. Hay Allaha falan demeyin.

• Plan esnasında not tutun

• Ortamda çocuk asla olmamalı, yine de ikaza rağmen getirilerse, 

SG lerden biri çocuğu başka bir odada oyalamalı.

• Telefonların kapalı olduğundan emin olunuz.

• Sunum esnasında bir sonraki seminer bileti, bazı CD ler, kitaplar 

yarin iş destek malzemeleri bulundurun
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AÇILIŞ KONUŞMASI 

	 Sevgili Dostlarım, 


	 Hepiniz Hoşgeldiniz. 

	 Bugün (Bu akşam) bizim için heyecan yaratmış bir iş fikrini, öncelikle 		

	 yakın dostlarım olan sizlerle paylaşmak istediğimiz için toplandık. 


	 Bu akşam bizi bu iş fikriyle tanıştırmış olan iş arkadaşım da burada. 	 	

	 Bizi kırmayıp geldiği için ona çok teşekkür ediyorum. 


	 Tanju Akçakanat, İnşaat Mühendisi. Amerika’da master yaptı. 10 yıl 	 	

	 orada kaldıktan sonra bu akşam sizlerle paylaşacağımız iş projesi ile 		

	 tanışarak mesleğinin dışında bir alanda kariyer yapmak üzere 	 	 	

	 Türkiye’ye döndü. Eşi Beste Akçakanat ile Türkiye’de ve yurt dışında 		

	 bu sektörde başarılı olmak isteyen iş kadını ve iş adamlarına eğitim 	 	

	 seminerleri vermekteler. 2 kız çocukları var. 


	 Şimdi sözü kendisine bırakıyorum. .. 
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	 KAPANIŞ KONUŞMASI 

Bu iş planını ilk izlediğimizde aklımızdaki bazı sorulara cevap bulmak 		

	 için seminerlere katıldık, ürünlerini kullandık ve bize söylenenlerin	  
	 doğruluğunu gördük. 

	 Başarılı olan kişilerin Network21 isimli sistemi uyguladıklarını fark    	 	
	 ettik. 	Biz de aynı yolda yürümeye karar verdik. Bu iş projesinin 		 	
	 hayatımızda olumlu farklılıklar yaratacağına inanıyoruz. Umarım 		 	
	 sizlerle de birlikte çalışma şansımız olur. 


	 Şimdi ürünlerden bir kaçını örneklemek üzere mutfakta (veya 	 	 	
	 burada...)bazı demolar ve fiyat karşılaştırmaları yapıp çaylarımızı 	 	
	 içeceğiz. 


	 DİKKAT EDİLMESİ GEREKEN NOKTALAR; 
	 Gelen kişilere geldikleri için teşekkür etmeyin. 


	 Kapanış konuşması çok kısa ve içten olmalı. Bu işi neden tercih 	 	
	 ettiğinizi ekleyebilirsiniz ama 1-2 cümleyi geçmemeli. 


	 Mutlaka gelen konuşmacı ve iş ortaklarınız varsa onlarla misafirler 	 	
	 arasında bir köprü kurup randevu almaya çalışın. (Bu toplantının 	 	
	 başarısı alınmış randevularla ölçülecektir.) 
	 İş ortaklarınızın yanına götürüp, randevu alınmasını sağlayın. 24-48 	 	
	 saat 	 içinde görüşülemeyen kişilerin işe girme olasılıkları yarı yarıya 	 	
	 düşmektedir.  
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AMWAY
BAŞARI  ROZETLERİ

%3 ROZETİ
200 PD Aylık Grup Cirosu

TARİH

%6 ROZETİ
600 PD Aylık Grup Cirosu

%9 ROZETİ
1200 PD Aylık Grup Cirosu

%12 ROZETİ
2400 PD Aylık Grup Cirosu

%15 ROZETİ
4000 PD Aylık Grup Cirosu

%18 ROZETİ
7000 PD Aylık Grup Cirosu

%21 GÜMÜŞ ROZETİ
10.000 PD Aylık Grup Cirosu

YILDIZ PLATİN ROZETİ
12 AY Boyunca 10.000 PD Aylık Grup Cirosu

PLATİN ROZETİ
6 AY Boyunca 10.000 PD Aylık Grup Cirosu

ALTIN ROZETİ
3 AY Boyunca 10.000 PD Aylık Grup Cirosu



Page �  of �12 21



Page �  of �13 21



Page �  of �14 21

0001 L.O.C. Genel Temizleyici 0014 AMWAY Jel Fırın Temizleyicisi 

103972 Amway Pompa 100957 Glister™ - Diş Fırçası 

110403 Yıkama Öncesi Sprey 110490 Bulaşık Telleri 

110534 Her Cins Kumaş Beyazlatıcısı 200417  Özel Kapaklı Şişe Paketi (5 Adet) 

117074 ZOOM™ Konsantre Sprey Temizleyici 2177 BODY SERIES Deodorant Sprey 

1959 GLISTER - Seyahat Tipi Diş Macunu 8116 SEE SPRAY Aerosol Cam Temizleyicisi 

110488 Dishdrops Sıvı Bulaşık Deterjanı 110483 Tabanca Püskürtücülü Şişe 

109741 NUTRIWAY™ Vitamin C Plus 
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Her zaman kullandığınız ürünleri işaretleyelim. 

Çamaşır Ürünleri Genel Temizlik 47 Saç Şekillendirici 

1 Çamaşır Deterjanı Toz/Sıvı 23 Çok Amaçlı Temizlik 48 Kepek Şampuanı 

2 Hassas Cilt Deterjanı 24 Mutfak/ Lavabo Erkek Bakım Ürünleri 

3 Beyazlatıcı/Yumuşatıcı/Leke 
Çıkartıcı 25 Cam Temizleyici 49 Tıraş Jeli 

Mutfak Temizleyiciler 26 Banyo Temizleyici 50 Tıraş Bıçağı 

4 Bulaşık Mak. Deterjanı Tablet/Toz 27 Tuvalet Temizleyici 51 2si 1 Arada Şampuan/ Duş Jeli 

5 Elde Yıkama Bul. Deterjanı 28 Duş Temizleyici 52 Tıraş Sonrası Losyon 

6 Bulaşık Telleri 29 Metal Temizleyici 53 Roll-on Deodorant 

7 Fırın/Davlumbaz Temizleyici 30 Oda Spreyi 54 Parfüm 

Mutfak Araçları 31 Araba Şampuanı Bayan Bakım Ürünleri 

8 Damacana / Su Arıtma Sistemi 32 Araba Cilası 55 Cilt Bakımı 

9 Tava 33 Mobilya Cilası 56 Parfüm 

10 Tencere 34 Halı ve Döşeme 
Şampuanı 57 Örtücüler 

11 Bıçak 35 Mikrofiber Bez 58 Fondöten 

Takviye Edici Gıda / Vitamin / 
Kilo Kontrol Vücut Bakım Ürünleri 59 Göz Farı 

12 Multi vitamin 36 Vücut Yıkama Jeli 60 Toz Allık 

13 C Vitamini 37 Kalıp Sabun 61 Göz Kalemi, Maskara, Ruj 

14 Kalsiyum, Magnezyum 38 Sıvı El Sabunu 62 Dudak Parlatıcısı 

15 Omega 3 39 Ter Önleyiciler 63 Dudak Kalemi, Oje 

16 Demir 40 El Kremi 64 Kaş Kalemi 

17 Kilo kontrol 41 Vücut Losyonu 65 Kozmetik fırçalar, Pudra, Sünger 

Ağız Bakım Ürünleri 42 Spa Ürünleri 66 Makyaj Aynası, dudak fırçası vs. 

18 Diş İpi Saç Bakım Ürünleri 67 Yüz Maskesi 

19 Diş Macunu 43 Şampuan 68 Yüz İçin Peeling 

20 Diş Fırçası 44 Saç Kremi 69 Göz ve Dudak Temizleyicisi 

21 Ağız Spreyi 45 Saç Onarım Maskesi 70 Göz Kremi 

22 Ağız Bakım Suyu 46 Saç Derisi Serumu 71 Gece/ Gündüz Kremleri 

HANGI ÜRÜNLERI KULLANIYOR SUNUZ? 
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KİLİT SG BAŞARI ADIMLARI

ÖNCÜ
ADIM

200 GPD
SEP

Tarih

LİDERLER
KULÜBÜ

1200 GPD
3 SEP

Tarih

LİDERLER 
KULÜBÜ +

2400 GPD
6 SEP

Tarih

GÖZDE 
LİDERLER 
KULÜBÜ

4000 GPD
10 SEP

Tarih

GÜMÜŞ 
ALTIN 

PLATİN

10.000 GPD
20 SEP

Tarih

GÖZDE 
PLATİN

12.000 GPD
30 SEP

Tarih

GPD: Grup Puan Değeri

GLK

LK+

GLK

GLK

GLK

GLK

LK

LK

Hayati Belirtiler Temmuz 2016

Hayati 
Belirtiler

Amway 
Rozet 

Seviyesi

Takıma 
Kişisel 

Listeden  
Yeni 

Katılım Kişisel PD
Yeni 

Başvuru
Müşteri 

Sayısı
15 Plan 
Anlatan SEP Sayısı

İş 
Geliştirme 
Semineri

Hafta 
Sonu 

Semineri

Liderler 
Kulübü

%9
1200 PD 5 100 10 10+ 1 3 10 5

LK + %12
2400 PD 8 100 15 10+ 3 6 15 10

Gözde 
Liderler 
Kulübü

%15
4000 PD 10 200 20 10+ 5 10 20 15

Gümüş SG %21
10.000 PD 20 200 30 10+ 10 20 50 20

KİLİT
8 Plan
%100 Kullanıcı
100 Kişisel PD
SEP Abonesi
Seminer Bileti
Takım Oyuncusu

Öncü Adım
Kişisel Listeden 2 ASG
50 Kişisel PD
SEP Abonesi

LK
Kişisel Listeden 5 ASG
3 Aktif Kolda 15+ ASG
%9 İş Hacmi
3 SEP
KİLİT

GLK
Kişisel Listeden 10 ASG
Min. 2 si LK 4 Aktif Kol
%15 İş Hacmi
10 SEP
KİLİT

GÖZDE PLATİN
Aynı ay içerisinde her biri 
GLK seviyesine ulaşmış 
3 ayrı kol
Veya
2 Kol GLK, 2 Kol LK şeklinde
4 Ön sırası olan PLATİN
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HAFTALIK KONTAK TAKİP SAYFASI 
 

 

İSİM SOYAD SMS/MAIL 
TELEFON

LİNK  
E / H

24 SAAT 48 SAAT 72 SAAT PLAN KAYIT NOT

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10
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